
※ お知らせいただいた情報は今後本学からの案内のみに利用されます。それ以外での目的には利用は致しません。 
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ふりがな  このイベントを知ったきっかけや媒体をご記入ください 

氏名   

事業所名称  

部署・役職 
（部署）                       （役職） 

住所 
〒     ―

E-mail／電話番号 ＠ TEL：      

体験授業

2/14（土）

10：30～12：30

事業創造大学院大学 事業創造研究科 

副学長・教授  富山 栄子 
【担当科目】  

マーケティング／アジア経済とビジネス戦略A・B／演習Ⅰ・Ⅱ

事業創造大学院大学では、入学を希望・検討されている方を対象に、体験授業（説

明会）を開催いたします。体験授業終了後には、専任教員との懇談や個別相談の時間

も用意いたします。将来起業を志している方やMBAの取得を検討している方、事業
承継者やビジネスリーダーを目指している方を対象に広く公開しております。ぜひ受

講ください。（参加無料・定員 20名/要予約） 

◆会 場 ：  事業創造大学院大学 講義室  

◆受講料 ：  無料  

◆対 象 ：  大学院進学に関心のある方、ビジネスに関心のある社会人・学生・一般の方。 

◆申込方法： 下記の申込用紙に必要事項をご記入の上、FAX でお申し込みください。 

e-mail、電話、ホームページからもお申し込みいただけます。 

※何をきっかけにお知りになられたか必ずお知らせの上お申し込みください。 

TEL：025-255-1250 ／ FAX：025-255-1251   

e-mail：info@jigyo.ac.jp ／ URL：http://www.jigyo.ac.jp 

◆申込締切： 2 月 13 日（金）17:00 迄にご予約ください。

◆お問合先： 事業創造大学院大学 事務局 （担当：濱田・山下）

◆所在地 ： 〒950-0916 新潟市中央区米山 3-1-46

（注）講義中の写真撮影、動画撮影、音声の録音につきましては、ご遠慮頂きますようご協力お願い致します。

＜会場＞

『顧客満足』はもう古い！

事業創造大学院大学 体験授業

＜体験授業概要＞
モノを売り込むだけの「「製品中心」のマーケティ

ングから顧客満足をめざす「消費者志向」そして、

「価値主導」で人間中心のマーケティングへと、マ

ーケティングは変遷してきました。

 ソーシャルネットワークの成長によって、現代の

消費者は社会の課題や関心に対してこれまでの消費

者よりもはるかに敏感になっています。

 これからの時代、われわれはどのようなマーケテ

ィングを行っていかなくてはならないのでしょう

か。ケースを用いて詳しくお伝えします。

テーマ  ～これからのマーケティング～

10:15  受付開始

10:30～10:45 事業創造大学院大学の概要説明
10:45～11:45 体験授業
11:45～12:00 入学試験に関する概要説明
12:00～12:30 施設見学、個別相談 （※希望者のみ）


